2 32 ani

d" Masculin
© Chisinau
& 20 000 MDL

Preferinte

e Full-time

Limbi
¢ Romana - Fluent

e Rusa - Fluent
e Engleza - Mediu

Permis de conducere

Categoria: B
Cu automobil personal

RABOTA

Datele de contact sunt contra cost. Detalii
aici: https://www.rabota.md/ro/prices/cv

Manager de vanzari /
Operator Contabil

Despre mine

Sunt in cautarea unei pozitii care sa-mi ofere oportunitatea de a-
mi folosi abilitatile de

management de vanzari si, de asemenea, de a-mi extinde
cunostintele Tn domeniul contabilitatii.

Sunt o persoana responsabila, capabila si dedicata, cu
capacitatea de a invata rapid si de a ma

adapta la noi provocari.

imi propun sa imbin experienta mea anterioara in vanzari cu
cunostintele pe care le-am dobandit

pentru a aduce valoare adaugata echipei si organizatiei pentru
care voi lucra. Sunt dornic sa-mi

pun in aplicare cunostintele si sa contribui la succesul
organizatiei in care imi voi desfasura activitatea.

- Abilitati excelente de comunicare si negociere
- Abilitatea de a gestiona relatiile cu clientii

- Capacitatea de a analiza datele de vanzari

- Adaptabilitate si capacitatea de a lucra intr-un
mediu dinamic si competitiv

- Experienta in utilizarea 1C, Microsoft Office
Limbi: Romana, Rusa, Engleza

Experienta profesionala

Manager de vanzari - Fortuna-service
Octombrie 2023 - Prezent - 1 an 3 luni

- Primirea comenzilor si gestionarea lor pina la momentul
efectuarii tranzactiei

- Gestionarea stocului cu productia necesara pentru vanzare

- Achizitionarea produselor comandate de clienti de peste
hotarele tarii

- Gestionarea datoriilor clientilor B2B

Manager de vanzari - Perfectum Module
Aprilie 2024 - August 2024 - 5 luni

Optimizarea Metodelor de Vanzare:
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"Coordonarea proceselor de optimizare a metodelor de vanzare
pentru a maximiza eficienta si a creste rata de conversie.
Implementarea unor strategii inovatoare si personalizate pentru
a Imbunatati experienta clientilor si a stimula vanzarile."
Analiza si Crearea Statisticilor de Vanzari:

"Efectuarea analizei detaliate a performantelor de vanzari,
folosind instrumente avansate de analiza pentru a identifica
tendintele si oportunitatile de crestere. Crearea si interpretarea
statisticilor de vanzari pentru a furniza date relevante si
actionabile."

Crearea Raporturilor pe Rezultatele Vanzarilor conform
Cerintelor CEO-ului:

"Elaborarea de rapoarte detaliate si cuprinzatoare privind
rezultatele vanzarilor, personalizate conform cerintelor CEO-ului.
Prezentarea periodica a analizelor si concluziilor esentiale pentru
a sprijini luarea deciziilor strategice la nivel executiv."

Manager de Vanzari - Teracota-Burdea SRL
Septembrie 2020 - Septembrie 2023 - 3 ani 1 luna

- Gestionarea apelurilor clientilor si crearea contactelor cu clienti

- Dezvoltarea si implimentarea planurilor de vanzari pentru a
extiende baza de clienti si pentru a creste

relatia cu clientii de afaceri

- Monitorizarea eficienta a pietei si ajustarea in mod
corespunzator costurile in functie de cerere si oferta

- Crearea zilnica a rapoartelor de vanzari si compararea acestora
cu volumul de vanzari estimat

Gestionar Depozit - Amber-Term, Palmiracons SRL
Octombrie 2019 - Martie 2020 - 5 luni

- Efectuarea planificarii de productivitatea maxima zilnica
- Crearea rapoartelor pentru monitorizarea datelor actuale

- Optimizarea sistemelor de recuperare a stocarii automatizate
pentru a atinge obiectivele de productivitate

si volum

- Gestionarea dificultatilor asociate clientilor si proceselor
operationale

- Monitorizarea stocurilor, analiza vanzarilor si achizitionarea
inventarului in cantitati necesare

Operator Comercial - Volta SRL
Septembrie 2018 - lulie 2019 - 10 luni

- Pregatirea facturii Fiscale de credit in conformitate cu
acordurile clientilor

indeplinirea informatiilor de facturare in sistemul de creante
pentru generarea facturii fiscale a clientului

- Experienta in gestionarea relatiilor cu clientii persoane juridice
intr-un mediu de magazin, oferind asistenta

personalizata in alegerea produselor si creand facturi adaptate la
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nevoile specifice ale fiecarui client

- Monitorizarea si modificarea comenzilor preventive conform
analizei stocurilor

Manager de vanzari - Larsan-Nor Pui de VisPas
Noiembrie 2016 - Martie 2017 - 4 luni

Procesarea comenzilor si auditarea creantelor clientilor

- Efectuarea negocierilor comerciale cu clienti juridici si fizici

- Mentinerea si cresterea vanzarilor cu clienitii fideli si clienitii noi
- Auditarea produselor in cantitati si intervale optime in cadrul
sucursalelor companiei

Operator Universal - Mobias Banca
Aprilie 2016 - lulie 2016 - 3 luni

- Actualizarea si anularea conturilor bancare a clientilor

- Folosirea Microsoft Excel pentru a aranja si colecta date despre
procesele si procedurile de automatizare

pentru raportarea zilnica

- Efectuarea tranzactii valutare si raportarea numerarului
bancarului pe zi

- Implementarea decontarilor cu clientii bancii

- Servicii de schimb valutar

- Servicii de transferuri bancare

- Servicii de achitarea a facturilor, chitantelor, amenzilor

Domeniile dorite
e HoReCa / Alimentatie
e Logistica / Transport

¢ Management

Studii: Superioare

ASEM

Absolvit in: 2016

Facultatea: Business & Administrare
Specialitatea: Marketing si Logistica

Cursuri, training-uri

Contabilitate si Audit
Absolvit in 2013
Organizator: Colegiul National de Comert al ASEM
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